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商談会概要
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◇◇東展示棟1～６ホール◇◇ツーリズムEXPOジャパン2018
✔海外からの出展(1～3ホール)：世界130カ国・地域から政府観光局・サプライヤー・オペレーター

✔国内からの出展(4～6ホール)：47都道府県から自治体・観光協会・団体
＜インバウンド・観光ビジネス総合展2018＞

◆◆東展示棟7ホール◆◆合同開催 【VISIT JAPANトラベル&MICE マート2018】 日本政府観光局主催

商談会会場エリア

◇日 程：2018年9月20日（木）・ 9月21日（金）

◇会 場：東京ビッグサイト(東京国際展示場）東展示棟
【〒135-0063東京都江東区有明3-11-1】

＜http://www.bigsight.jp/＞

■第1日目 9月20日（木）【業界日】

13:10～18:10 展示商談会（セッション1～9） ＜東展示棟 1～6ホール＞

12:00～18:00  ツーリズム・プロフェッショナルセミナー※ ＜東展示棟 セミナールーム＞

18:30～20:30  WELCOME RECEPTION※ ＜西展示棟 3ホール＞

■第2日目 9月21日（金）【業界日】

10:05～18:00 展示商談会（セッション10～23） ＜東展示棟 1～6ホール＞

10:00～18:00  ツーリズム・プロフェッショナルセミナー※ ＜東展示棟 セミナールーム＞

18:00～20:00  出展者小間内レセプション※ ＜東展示棟1～6ホール＞

※のプログラムにも参加可能！



2018年

商談会の主な特徴
1. 各出展ブース内での商談に完全移行 【本格的な商談会へ】

2. 新しい登録・運用システムの導入
✔1度の基本データ入力で、“商談会” ”フォーラム” ”セミナー”等への参加登録が可能！

登録者の負担を軽減！
✔「個人」の登録プロフィール内容と要望にあった商談相手を新システムがレコメンド(充実のレコメンド機能)！
マッチングが楽に！！

✔商談スケジュールのカスタマイズが可能 【時間を選べます！！】
【2日で最大23セッション】の内、15セッション以上のマッチング時間枠を設定。
セミナー受講やランチタイムの調整等、個々のスケジュールに合わせて商談時間を選べます！
【注】補助対象の地方バイヤー(関東1都6県以外）は、20セッション以上の商談参加が必須

✔相手からの商談希望リクエストを【承諾・辞退】を選択可能

3. 登録バイヤー専用ラウンジの利用
✔ラウンジにはWi-Fi環境・リフレッシュメント・充電コーナー等を整備。
商談の準備や休憩にご利用いただけます！

4. セミナーの充実
✔登録バイヤーだけのセミナー有り！！

ツーリズム・プロフェッショナル・セミナーは、ビジネスにお役立ていただける情報収集のチャンスです！

世界130か国・地域から

政府観光局・サプライヤー・オペレーターが集結

国内47都道府県から

自治体・観光協会・団体が集結

参加対象
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バイヤー登録について

費用 登録条件

日本観光振興協会 最低15セッション以上の商談実施

日本旅行業協会(JATA)

日本政府観光局(JNTO)

ツアーオペレーター品質認証制度登録企業 ※1

出展料に含む -

無料 -

※1: 訪日旅行に関わる商談に登録できる旅行会社は、ツアーオペレーター品質認証制度登録企業に限る。

※3: バイヤー行為を希望するツーリズムEXPOジャパン出展者は、同時にセラー登録はできません（1名がセラー及びバイヤー両方に登録不可）。

※4: 主催者側が選考した旅行情報・旅行番組を提供するメディア各社（TV・新聞・雑誌・WEB等）

※2: 地方バイヤー補助申請は、勤務地の所在地が関東1都6県（東京・神奈川・千葉・埼玉・茨城・栃木・群馬）以外の参加者が申請できます。

　　　　数に限りがあり、先着順にて申請を受け付けます。

但し、地方バイヤー補助申請をする方は、

最低20セッション以上の商談実施 ※2

1小間出展あたり2登録まで(2名まで）

登録者

無料

出展料に含む

会員

セラー
ツーリズムEXPOジャパン出展者

インバウンド・観光ビジネス総合展出展者

バイヤー行為を希望するツーリズムEXPOジャパン出展者 ※3

バイヤー

メディア各社 ※4

登録条件

登録方法

◇ツーリズムEXPOジャパン公式ウェブサイトURL◇

http://t-expo.jp/biz
公式ウェブサイトTOPページ内

【プレス・業界の方はこちら】をクリック
↓

【来場登録】をクリック
↓

①来場登録
↓

②商談会マッチングメンバー登録

◇バイヤー登録する方は・・・
旅行業登録番号及び必ず連絡が取れる個人のメールアドレス をご用意の上、
①業界日来場登録、②商談会マッチングメンバー登録を行ってください。
※商談会参加者に同行する方は、①業界日来場登録のみ行ってください。

◇バイヤー登録しない方は・・・
①業界日来場登録のみ行ってください。
※待ち時間ゼロで入場可能となります。

商談会登録マニュアルを
ご参照ください！
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ご登録後、すぐに【アカウント有効化】メールが自動配信されます。
72時間以内にメールに記載されたURLをクリックしてください。
迷惑メールに振り分けられる可能性がありますので、ご留意ください。



地方バイヤー補助申請について
✓ 地方バイヤー補助申請は、勤務地の所在地が関東1都6県(東京・神奈川・千葉・埼玉・茨城・

栃木・群馬)以外の商談会参加者が申請できます。数に限りがあり、先着順にて申請を受付ます。

✓ 地方バイヤー補助申請をする方は、最低20セッション以上の商談を実施していただきます。

✓ 地方バイヤー補助内容は、9/20㈭・9/21㈮最大2泊分の宿泊無料、及び上限1万円(税込)の

交通費補助です。

✓ 商談会同行者及び通訳の方は、『業界日来場登録』を行ってください。（補助対象外）

1. 商談会マイページ内「基本情報の編集」→「会社所在地 国・地域」→『首都圏以外』を選択

1. 商談会マイページ内「基本情報の編集」→『首都圏以外』を選択

2. 商談会マイページ内「マッチングメンバー登録情報の編集」→「地方バイヤー対象補助」

『☑申請します。』 必ず✓を入れてください。

【注】☑がないものは、20セッション以上の商談枠が設定されていても、承認されません。

3. 補助申請が承認された方には、後日、登録メール宛に詳細をお送りいたします。
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補助申請方法



商談スケジュール◇セッション:20分/インターバル（移動）:15分 【事前アポイント制】

6✔ランチは各自でおとりください。

Time 商談会 セミナー 商談会 セミナー Time
9:00 9:00
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15 15
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25 25
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35 35
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45 45

50 50
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10:00 10:00
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15 15

20 20

25 25

30 30

35 35

40 40

45 45
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16:00 16:00

05 05

10 10

15 15
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25 25
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35 35

40 40

45 45

50 50

55 55

17:00 17:00

05 05

10 10

15 15

20 20

25 25

30 30

35 35
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45 45

50 50

55 55

18:00 18:00

05 05

10 10

15 15

20 20

25 25

30 30

35 35
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55 55

19:00 19:00

05 05

10 10

15 15

20 20

25 25

30 30

35 35

40 40

45 45

50 50

55 55

20:00 20:00

18:00～20:00

・出展者小間内レセプション

（予定）

10:00～18:00

・ツーリズム

セミナー

プロフェッショナル
12:00～18:00

・ツーリズム

プロフェッショナル

セミナー

展示会開場

18:30～20:30

WELCOME RECEPTION

(予定）

インターバル(15分)

インターバル(15分)

インターバル(15分)

2018/9/20(木) 商談会(業界日)1日目 2018/9/21(金) 商談会(業界日)2日目

10:05-10:25　セッション１０

インターバル(15分)

10:40-11:00　セッション１１

インターバル(15分)

11:15-11:35　セッション１２

インターバル(15分)

11:50-12:10　セッション１３

インターバル(15分)

12:25-12:45　セッション１４

12:00～

インターバル(15分)

インターバル(15分)

13:00-13:20　セッション１５

13:10-13:30　セッション１
インターバル(15分)

インターバル(15分)
13:35-13:55　セッション１６

13:45-14:05　セッション２
インターバル(15分)

インターバル(15分)
14:10-14:30　セッション１７

14:20-14:40　セッション３
インターバル(15分)

インターバル(15分)
14:45-15:05　セッション１８

14:55-15:15　セッション４

17:05-17:25　セッション２２

17:15-17:35　セッション８

15:20-15:40　セッション１９

15:30-15:50　セッション５
インターバル(15分)

インターバル(15分)

インターバル(15分)

インターバル(15分)
17:40-18:00　セッション２３

17:50-18:10　セッション９

15:55-16:15　セッション２０

16:05-16:25　セッション６
インターバル(15分)

インターバル(15分)
16:30-16:50　セッション２１

16:40-17:00　セッション７



会期当日までのスケジュール

①業界日来場登録

②商談会マッチングメンバー登録

④第1次アポイントマッチング【確定】

⑨商談会当日

検索

※システムからレコメンド☆☆

③第1次アポイントリクエス開始
申込・承諾（辞退）【仮成立】

⑧商談（セッション）スケジュール確定

検索
バイヤー セラー

⑤第2次アポイントリクエス開始
申込・承諾（辞退）【仮成立】

⑥第2次アポイントマッチング【確定】

⑦アポイントリクエスト最終調整期間

※※システム上から日時振り分け

※※システム上から日時振り分け

検索

検索

※システムからレコメンド☆☆

4/18(水)～

7/4(水)～

7/27
(金）

8/20
(水）

8/20(月)
～

8/31(金)

9/10
(月)

①業界日来場登録
✔基本情報を登録

※商談会参加者に同行する方は来場登録のみ

②商談会マッチングメンバー登録
✔マッチングに必要な情報を登録

※双方の商談希望に合った商談相手をマイページ
上にレコメンド（おすすめ）☆☆☆表示

③第1次アポイントリクエスト開始
✔アポイントリクエストの【申込・承諾（辞退）】を
行う1度目の期間です。

✔承諾されたリクエストは【仮成立】となります。

④第1次アポイントマッチング
✔仮成立したアポイントをスケジュール・商談場所等

の条件でマッチングをする1度目のタイミングです。
✔仮成立したアポイントが【確定】します。

※※確定したアポイントをシステムで自動的に日時
を振り分け。より効率的に商談時間を組むため
の最適なスケジューリングを行います。

⑤第2次アポイントリクエスト開始
✔アポイントリクエストの【申込・承諾（辞退）】を

行う2度目の期間です。
✔承諾されたリクエストは【仮成立】となります。
✔第1次アポイントマッチングで確定したアポイントは、

キャンセル等がない限り、確定のままです。

⑥第2次アポイントマッチング
✔仮成立したアポイントをスケジュール・商談場所等

の条件でマッチングする2度目のタイミングです。
✔仮成立したアポイントが【確定】します。

⑦アポイントリクエスト最終調整期間
✔アポイント申込ができる最後の期間です。
✔アポイントの成立数が下限に満たない場合、

事務局側でアポイント成立を代理で
行う等調整をさせていただきます。

⑧商談スケジュール確定
✔リクエスト及びマッチングに関するすべての期間が
終了し、あなたの商談スケジュールが確定します。

✔「マイページ」から商談スケジュールの他、商談相
手のプロフィール、商談希望内容等、事前にご確
認いただけます。

✔「マイページ」内メッセージ機能を通して、商談相
手と事前に連絡を取ることができます。

⑨商談会当日
✔「マイページ」から商談スケジュールを１部印刷し
て、商談履行後に商談相手先とサイン交換を
してください。

✔サイン交換した用紙は、商談会事務局へご提出
くださいますよう、ご協力お願いいたします。

最終登録
締切

9月20日(木)/9月21日(金)
【業界日】

◇推奨登録期日:7月3日(火)◇
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お願い

✔2018年商談会の登録は、新システムを導入したため、従来の登録方法や運用方法が大きく異

なります。商談会システム登録マニュアルをご参照の上、ご登録をお願いいたします。

✔商談会に関する重要なお知らせは、随時ご登録のメールアドレス宛や「マイページ」内にニュース

配信されます。メールは受信できるよう、設定をお願いいたします。

✔海外旅行関係出展者との商談時の公用語は「英語」となります。

必要に応じてご自身で通訳者の手配をお願いいたします。

✔本システムでは、セキュリティ対応や情報整理のため、一度登録したメールアドレスを重複して登録

するができません。一度登録したメールアドレスを削除したい場合は、下記商談会事務局へその旨

をメールにてお知らせください。

✔商談会マッチングメンバー登録は、マッチング精度を高めるために、プロフィール等の詳細情報を

必ずご入力くださいますようお願いいたします。

✔アポイントの成立状況によっては、セラーからのリクエストの自動生成や事務局による調整等、

実施する場合がございます。予めご理解の上、可能な限り早期に、商談を希望する相手先との

アポイントを成立させることを推奨いたします。

✔マッチング確定後や商談会当日のキャンセルは、固くご遠慮ください。

万一、やむを得ずキャンセルする場合は、ご自身で商談相手先にご連絡の上、商談会事務局へ

その旨をメールにてお知らせください。

✔その他、不都合なこと等ございます方は、下記までお早めにご相談ください。
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◇◇商談会に関するお問い合せ先◇◇

ツーリズムEXPOジャパン2018商談会事務局
TEL: 03-6737-9389 FAX: 03-6737-9266

Email: t-expo2018biz@bsec.jp
公式ウェブサイトURL: http://t-expo.jp

＜平日: 9:30～17:30＞

mailto:t-expo2018biz@bsec.jp
http://t-expo.jp/

